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Источники финансирования. Плюсы и минусы.
Без чего не бывает стартапа? Без блестящей идеи, правильно составленного бизнес-плана, талантливой команды и надежного источника финансирования.
Для технологичного стартапа существует несколько источников финансирования. Разумеется, география Вашего стартапа и источников финансирования вносит определённые ограничения, но в целом все они, в той или иной степени, представлены как в России, так и за рубежом. 
· Личные сбережения
· Сбережения членов семьи и друзей
· Банковский кредит
· Краудфандинг
· Бизнес-ангелы
· Венчурные фонды
· Корпоративные инвесторы
· Гранты

Личные сбережения 
Самый простой и понятный способ финансирования – это собственные накопления.
Плюсы: Независимость. Получение 100%-ной прибыли в случае удачи. Отсутствие долгов в случае неудачи.
Минусы: Полная ответственность. Риск остаться без средств к существованию. Недостаток личных сбережений на доведение проекта до рынка. 

 Сбережения членов семьи и друзей 
Убедить друзей и членов семьи дать Вам денег в долг на развитие проекта. 
Плюсы: Легче получить от близких Вам людей, чем в банке. Возможно избежать процентов по кредиту. Возможно не отдавать часть компании.
Минусы: Долг нужно будет отдавать. Материальный вопрос может испортить дружбу. Средств может не хватить для завершения проекта. 

Банковский кредит
Плюсы: Банку не нужно отдавать часть компании. Можно получить значительную сумму денег. Процедура получения кредита очевидна.
Минусы: Нужен залог (например недвижимость). Долг нужно отдавать с процентами. Иногда требуется поручитель. Небольшое количество банков, готовых кредитовать стартапы. 

Краудфандинг
Новая идея по привлечению средств для развития проекта. Краудфандинг представляет собой способ сбора средств с практически неограниченного круга лиц, причем каждый отдельный инвестор может вложить даже самую небольшую сумму. Сбор средств осуществляется посредством специальных платформ (вебсайтов), на которых Вы озвучиваете свою идею, сумму необходимых средств и то, что вложившиеся в дело получат в замен нечто ценное для инвесторов.
Плюсы: Возможность быстро получить подтверждение или отказ. Возможность быстро собрать средства для завершения небольшой стадии (например прототипа), после которой можно идти к ангел инвесторам. Можно получить первых клиентов.
Минусы: Большой объем работы. Необходимость придумать что может быть ценным для инвесторов (кроме части компании). Процент от собранных средств уходит компании, предоставившей платформу. Вы сами должны привлекать потенциальных инвесторов на краудфандинг (например через соц. сети). Подходит для привлечения денег в разовые проекты, понятные широкой публике.

Бизнес-ангелы

Бизнес-ангелы - категория лиц (физических и юридических), готовых вкладывать свои личные средства в развитие новых компаний. 
Плюсы: Не нужно возвращать долг. Можно получить существенную часть средств.
Минусы: Нужно отдать долю в компании. 

Венчурные фонды 
Венчурные фонды представляют собой профессиональные коммерческие организации, созданные специально для финансирования рискованных финансовых проектов.
Плюсы: Не нужно отдавать долг. Полученных средств хватит на завершение важно стадии или всего проекта. 
Минусы: Деньги получить очень непросто. Нужно отдать часть компании. 
Гранты 
Плюсы: 
Минусы:

енчурные фонды представляют собой профессиональные коммерческие организации, созданные специально для финансирования рискованных финансовых проектов. Целью венчурного фонда является отбор наиболее привлекательных в финансовом смысле проектов, их финансирование и последующая продажа либо новому инвестору, либо самому родоначальнику стартапа.

Получение финансирования от такого фонда – крайне непростая задача. Стартап должен быть инновационным, его владелец должен быть настоящим профессионалом своего дела, способным, кроме того, убедить жюри фонда в рентабельности и необходимости своего проекта. Кроме того, сами владельцы фондов имеют огромный опыт в своем деле и убедить их вложиться в неприбыльный проект почти невозможно.

В России венчурные фонды существуют около пятнадцати лет и функционируют более или менее успешно. Однако склонность отечественной экономики к традиционализму делает их работу куда менее продуктивной, чем она могла бы быть. Кроме того, наблюдаются попытки сращивания государства и венчурных фондов, которые привели, в частности, к созданию Российской венчурной компании, которая, во-первых, финансирует в итоге только необходимые государству проекты, а во-вторых, в течение продолжительного времени вообще ничего не финансировала, располагая при этом огромным бюджетом. Сложности компании вполне очевидны – являясь венчурной, она должна финансировать высокорисковые проекты, являясь при этом государственной, высокорисковые проекты финансировать она как бы не имеет права.

В целом можно сказать, что финансирование любого стартапа – это сложный и многогранный процесс. Владельцу придется столкнуться с целым рядом сложностей, связанных как с самим проектом, так и с бюрократическими препонами. И единственный способ преодолеть эти сложности – это абсолютная уверенность в успехе, хорошо работающая команда и тщательно продуманная идея проекта.
